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(CONSULENZA AZIENDALE E RICERCA PERSONALE.





	Data: Marzo 07
	Tempo impiegato per la ricerca: 2 mesi

	
	

	Posizione:
	Responsabile vendite centro-nord Italia

	Prodotti o servizi:
	Chimico - Beni di largo consumo per l’industria

	Città:
	città della Lombardia

	Dimensioni azienda:
	Grande


 

	 Caratteristiche del ruolo

	Obiettivi specifici
	
	responsabilità e coordinamento della rete di vendita di area

	Compiti ed attività
	
	Guida del gruppo di Agenti di area, gestione diretta dei principali grossisti e degli utilizzatori (aziende industriali) 

	Posizione organizzativa (dipendenze)
	
	Dalla direzione commerciale Italia


	
	 Profilo del candidato ricercato ed inserito

	Competenze caratterizzanti
	
	competenze maturate in settori similari, forte determinazione sul piano organizzativo  (gestione Agenti, Rivenditori)

	Settore/i di provenienza
	
	Commerciale in aziende strutturate

	Caratteristiche professionali
	
	caratteristiche e competenze professionali, già maturate in analogo ruolo, possibilmente nei film plastici, nastri adesiuvi

	Caratteristiche individuali
	
	Figura fortemente motivata, tesa ai risultati

	Età (range, anni)
	
	45

	Titolo di studio
	
	Laurea in Sc. Politiche

	Lingue
	
	Ottimo inglese

	Informatica , CAD
	
	

	Target offerta indicativa
	
	 Condizioni di inserimento

	Inquadramento
	
	Quadro

	Retribuzione fissa (€ lordi)
	
	50000

	Parte variabile, premi (€ lordi)
	
	0-15% della RAL

	Benefits
	
	auto








