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(CONSULENZA AZIENDALE E RICERCA PERSONALE.





	Data: Febbraio 08
	Tempo impiegato per la ricerca: 1,5 mesi

	
	

	Posizione:
	Key Account Manager  (Mercati tedeschi e nord europei)

	Prodotti o servizi:
	Componenti in plastica per Automotive OEM - 

	Città:
	Bologna

	Dimensioni azienda:
	Medio-grande


	 Caratteristiche del ruolo

	Obiettivi specifici
	
	Accounting su Clienti storici (multinazionali del Nord Europa): gestione e sviluppo commerciale attraverso un qualificato approccio e tecnico e commerciale

	Compiti ed attività
	
	Ampliamento delle relazioni, presidio del collegamento tra le strutture tecniche aziendali e Cliente, gestione delle trattative commerciali

	Posizione organizzativa 
	
	Dipende dalla direzione commerciale della B. U. automotive


	
	 Profilo del candidato ricercato  ed inserito

	Competenze caratterizzanti
	
	Possesso di buone conoscenze nell’ambito anche delle tecnologie dello stampaggio (plastica)

	Settore/i di provenienza
	
	Automotive

	Caratteristiche professionali
	
	Reale ed effettiva esperienza nella gestione delle relazione commerciali con importanti strutture aziendali (multinazionali)

	Caratteristiche individuali
	
	Forte motivazione ai risultati, flessibilità, disponibilità alle trasferte ed alle permanenze all’estero

	Età (range, anni)
	
	36

	Titolo di studio
	
	Ingegnere meccanico

	Lingue
	
	Inglese e tedesco ottimi, buon francese  

	Informatica 
	
	A livello qualificato

	
	
	 Condizioni di inserimento

	Inquadramento
	
	Quadro

	Retribuzione fissa (€ lordi)
	
	62000

	Parte variabile, premi (€ lordi)
	
	20% della RAL

	Benefits
	
	auto








