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(CONSULENZA AZIENDALE E RICERCA PERSONALE.





	Data: Marzo 08
	Tempo impiegato per la ricerca: 2,5 mesi

	
	

	Posizione:
	Key Account Manager Europa

	Prodotti o servizi:
	Componentistica in plastica - Produzione parti per settore AUTOMOTIVE

	Città:
	Bologna

	Dimensioni azienda:
	Media


 

	 Caratteristiche del ruolo

	Obiettivi specifici
	
	Qualificare e sviluppare le relazioni commerciali con i Clienti già attivi delle aree tedesche



	Compiti ed attività
	
	Sviluppare le relazioni ed il business con importanti clienti attivi, utilizzando un’esperienza già maturata in contesti similari 



	Posizione organizzativa (dipendenze)
	
	Dal responsabile commerciale della divisione 


	
	 Profilo del candidato ricercato ed inserito

	Competenze caratterizzanti
	
	Esperienza commerciale già consolidata all’estero, provenienza dal settore Automotive . Interesse all’acquisizione di specifiche e mirate competenze tecniche nel settore 



	Settore/i di provenienza
	
	Settore Automotive

	Caratteristiche professionali
	
	Commerciale capace di affrontare trattative anche complesse in contesti strutturati; dotato anche di una discreta base tecnica



	Caratteristiche individuali
	
	Iniziativa, flessibilità, autonomia operativa, focus sul risultato

	Età (range, anni)
	
	38

	Titolo di studio
	
	Laurea in ingegneria

	Lingue
	
	Tedesco e Inglese

	Informatica , CAD
	
	

	 
	
	 Condizioni di inserimento

	Inquadramento
	
	Quadro

	Retribuzione fissa (€ lordi)
	
	65000

	Parte variabile, premi (€ lordi)
	
	MBO

	Benefits
	
	auto








